e La firma ofrece servicios de pelu-
querfa canina dentro de una furgo-
neta totalmente adecuada que
hacen llegar hasta las puertas del
domicilio del cliente
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MADRID. La idea original se concibi6
en Estados Unidos, donde la gran de-
manda de este tipo de servicios y el po-
. cotiempo disponible delos clientes ori-
giné el desarrollo de la peluqueria ca-
nina a domicilio: «<En Espana se hizo

un estudiode viabilidad, concretamen-

te en la ciudad de Madrid y provincia,
y se constaté un mercado potencial ex-
plotable, debido al gran namero de ur-
banizaciones y poblaciones que han
ido creciendo alrededor de 1a capital y,

en consecuencia, del nimero de masco-.

- tas», explica Maria Abaitua, socia al

50% y gerente de 1a empresa, quien se

refiere al negocio como «unidad movil
de pelugueria canina» puesto que el
servicio de cortado/lavado de la mas-
cota se efectiia dentro de una furgone-
ta totalmente adecuada como pelugue-
ria canina a las puertas del domicilio
del cliente. «Los diferentes servicios
que ofrecemos incluyen todo tipo de
cuidados gue la mascota necesita y
que podria recibir en cualquier pelu-
gueria canina, con la ventaja afadida
de que el cliente no se tiene que despla-
zar a ningin sitio. Nosotros vamos a
su casa y le ofrecemos el lavado, la hi-
dratante, suavizante, fortalecedor, in-
tensificador del color, tratamientos en
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caso de dermatitis, alergias... el corta-
do a maquina o tijera, el cepillado con
técnicas adecuadas a cada raza, 1a pedi-
cura, limpieza de ojos, oreja.., eicéte-
ra», detalla Cristina Rotondo, copro-
pietaria del otro 50% de la firma.

La constitucion de la empresa, hace
aproximadamente dos afios y medio,

se hizo realidad con una pequena ofici-

Datos de la compaiiia

El servicio de cortado/lavado dé la
mascota se efectia dentro de una furgo-
neta totalmente adecuada como pelu-
queria canina a las puertas del domicilio
del cliente.

La facturacion prevista para 2003 es de
84.000 euros, y las expectativas para
2004 rondan los 100.000

NUmero de empleados: 4
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,Ammalbeauty IIeva la peluquena del Perro a casa

na dotada de una centralita para la re-
cepcioén de llamadas, la adquisicion de
una furgoneta transformada en pelu-
queria canina movil, el contratode un
peluguero canino profesional con car-
né de conducir y la inversion en publi-

‘cidad con cunas de radio locales, pren-

saescritalocal, paAginasamarillas y un

‘buzoneo seleccionado en las zonas de
“ mayor potencial. Pronto invirtieron

en una segunda furgoneta para satisfa-
cer la demanda generada y ahora es-
tan estudiandola forma mas ventajosa
pararealizarla adquisicion de unater-
cera furgoneta mediante un crédito ofi-
cial para pymes y llegar al retorno de
inversion en, aproximadamente, dos
- anos. «También estamos investigando
sobre las futuras subvenciones que po-
driamos recibir como otra forma com-
plementaria de financiacién», afiade.
De momento, la facturacion previs-
ta para el cierre de este ejercicio es de
84.000 euros, y las expectativas para
2004 rondan los 100.000. «Somos opti-
mistas, tanto a la hora de aumentar la
flota de furgonetas como en la amplia-
cion de la oferta hacia la veterinaria,
la venta de piensos a domicilio'y las
guarderias caninas. A corto plazo que-
remos consolidar los clientes que va te-
nemos y luego iniciar los planes de ex-
pansion. El mercado es amplio y con
posibilidades», finaliza Abaitua.



