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Economia

Los quioscos que, gracias al Real
Decreto del 10 de febrero que
reforma la Ley antitabaco, podrán
volver a vender tabaco en las
próximas semanas son en las
comarcas del Camp de Tarragona y
Terres de l’Ebre, el 1,8 por ciento
del total. Únicamente diez sobre un
censo de alrededor de 540 puntos
de venta de prensa, que son
aquellos que están instalados al
aire libre.

RAFEL VILLA
REUS

Los quioscos al aire libre están
situados prácticamente en su to-
talidad en la ciudad de Tarragona.
En Reus desaparecieron hace
años, y tampoco los hay en Valls,
Cambrils y tantas otras poblacio-
nes, cuyos vecinos fumadores se
ven obligados, los fines de sema-
na, a buscar algún bar con má-
quina expendedora.

La reforma practicada a la Ley
antitabaco en el pasado mes de fe-
brero restringe la venta de tabaco
a los quioscos situados al aire li-
bre, que en otras zonas de España
tienen una amplia presencia, e in-
cluso en ciudades grandes como
Barcelona. Esto ha desactivado
parcialmente la protesta de los
quiosqueros, ya que un 30 por
ciento de los puntos de venta de
prensa podrán beneficiarse de la
reforma y previsiblemente aban-
donarán el conflicto.

Antonio Sande, presidente de
la Confederación Nacional de

Agentes de la Difusión de la Pren-
sa y la Edición (Conadipe), asume
que el seguimiento de la huelga
convocada en toda España para el
próximo martes 28 va a ser bajo.
«Desde que los medios de comu-
nicación no se hacen cargo del
caso, los ánimos han decaído mu-
cho», explica.

Varias asociaciones provincia-
les han anunciado que no cerrarán
los quioscos el día 28, sino que se
han limitado a pedir a sus asocia-
dos que coloquen un cartel visible
en el que se lee que el Gobierno in-
cumple el precepto constitucio-
nal de igualdad, ya que permite
que unos quioscos puedan vender
tabaco y otros no. Es lo que se ha-
rá en Tarragona, según el presi-
dente de la Associació de Vene-
dors de Premsa, Julio Dueñas.

La prohibición de vender tabaco
ha hecho caer la facturación de los
quioscos entre un 20 y un 30 por
ciento, según sus responsables. «A
mí me venía gente a comprar taba-
co pese a que hay un estanco a
cien metros, y ahora ese cliente se
ha perdido, igual que muchas de las
ventas del fin de semana», afirma
Sebastian Roch, propietario de un
quiosco de tipo local comercial en
la calle Major de Tarragona. Otros
quioscos que sí podrán vender ta-
baco están dispuestos, sin embar-
go, a secundar las medidas de pre-
sión que haga el sector. «Si se hace
huelga, yo seré solidario», afirma
Jordi Vilella, propietario del estan-
co Prodesa Metropol.

Sólo diez quioscos en el Camp y Ebre
podrán volver a vender tabaco
Los ánimos en el sector se han enfriado y la huelga del próximo martes podría fracasar

Máquinas gratuitas
Los pocos establecimientos que podrán vender tabaco en las pró-
ximas semanas deberán hacerlo a través de máquinas, y no pa-
quete en mano como hasta enero se hacía. Esta medida también
causó indignación entre los quiosqueros, que señalaban el doble
problema del espacio que precisan estos aparatos y la obligación
de pagarlos a la empresa expendedora. La respuesta ha sido un
modelo de dimensiones muy reducidas de 60 centímetros de an-
cho y sólo 40 de profundidad con una altura de 1,5 metros que ha-
ce fácil colocarla entre los montones de fascículos y coleccio-
nables diversos.

Además, las expendedoras podrían resultar gratis para el
quiosquero, ya que algunas empresas tabaqueras se habrían ofre-
cido a pagarlas a las fabricantes a cambio de tener la exclusivi-
dad de la máquina o, como mínimo, que sus marcas estén colo-
cadas de forma preferente. Se prevé que la fabricante navarra
Azkoyen sirva las primeras máquinas en un par de semanas.

■ ENDESA EVALÚA LOS
RIESGOS DEL AVAL QUE
PIDE EL JUZGADO
El consejo de administra-
ción de Endesa evalúa sus
opciones de presentar un
aval de mil millones de eu-
ros para que el juzgado de
lo mercantil número 3 de
Madrid paralice cautelar-
mente la opa de Gas Natu-
ral sobre la eléctrica. El
próximo martes se reunirá
el consejo de administra-
ción para decidir si presen-
ta el aval o si renuncia a su
derecho a la paralización
de la opa de Gas Natural en
beneficio de los accionis-
tas. La primera opción que
maneja Endesa es presen-
tar el aval, ya que tiene ca-
pacidad financiera sufi-
ciente, pero, según algunas
fuentes, los consejeros in-
currirían en riesgos de res-
ponsabilidad personal en
caso de que accionistas mi-
noritarios o terceros se vie-
sen perjudicados.

■ MICROSOFT AYUDARÁ A
LA COMPETENCIA PARA
EVITAR MULTA DE LA CE
El gigante informático Mi-
crosoft anunció ayer que
dará apoyo técnico «gratui-
to e ilimitado» a los compe-
tidores que emplean, con li-
cencia, sus protocolos para
servidores, en cumplimien-
to de las medidas que le im-
puso la Comisión Europea
(CE) y para evitar la san-
ción con la que le amenazó
Bruselas. El portavoz de
Competencia de la CE, Jo-
nathan Todd, afirmó no ha-
ber recibido detalles de tal
oferta, aunque hizo alusión
a la misma como «una pro-
puesta constructiva».

Julio Dueñas, presidente de la asociación provincial. LUIS MILIAN/DT

El 53,61 por ciento de las familias catalanas
pasa estrecheces para llegar a final de mes
M.J. ALEGRE
MADRID

El gasto medio doméstico man-
tuvo un buen pulso en el cuarto
trimestre del pasado año, y creció
el 4,15 por ciento sobre el mismo
periodo del ejercicio anterior
una vez descontada la inflación.
En consecuencia, y puesto que
el número de familias también
aumenta, el gasto total creció el
6,55 por ciento en comparación
anual en ese periodo.

Estos porcentajes suponen
una desaceleración de unas cen-
tésimas respecto a trimestres an-
teriores, pero en conjunto 2005
fue un año de bonanza. El desem-
bolso doméstico total creció el
6,6 por ciento (frente al 4,9 por
ciento de 2004), impulsado por
los pagos distintos de la alimen-
tación y las bebidas consumidas
en casa, que registraron un in-
cremento del 7,8 por ciento, con
alza de 1,7 puntos respecto al
año anterior. El gasto medio por
hogar aumentó, sin contar la in-
flación, el 4,2 por ciento. En 2004
este avance fue del 2,4 por ciento.

Todavía el 54,86 por ciento de
las familias confiesa dificultades
mayores o menores para llegar a
fin de mes. En Catalunya, la cifra
se reduce al 53,61 por ciento, un
0,23 por ciento menos que en el
cuarto trimestre de 2004. Sobre
un total de 14 millones largos de
hogares españoles, casi 8 millo-
nes declaraban pasar apuros
económicos al ser consultados
por agentes del Instituto Nacional
de Estadística en la Encuesta de
Presupuestos Familiares.

Más ahorro
En la recta final del pasado año
las familias siguieron frenando
los desembolsos en los alimentos
consumidos en casa, mientras se
muestran pródigas en otros gas-

tos, lo que no impide que se
muestren algo más previsoras de
cara al futuro. La proporción de
hogares que dedica dinero al
ahorro fue, entre octubre y di-
ciembre, del 39,5 por ciento, la
más elevada desde el año 2001 y
superior en casi un punto a la del
cuarto trimestre de 2004.

Un 44,41 por ciento de los ho-
gares catalanes afirma que están
en disposición de ahorrar, mien-
tras que un 55,59 por ciento ase-
gura que no lo pueden hacer o
que dedican muy poco dinero al
ahorro.

El gasto medio que las familias
realizaron entre octubre y di-
ciembre del pasado año fue de
6.242 euros. De este presupuesto,
el 19,5 por ciento fue destinado al
pago de alimentos, bebidas y ta-
baco consumidos en el hogar, y el
80,5 por ciento restante a todos
los demás bienes y servicios. En
Catalunya, el gasto medio por
persona en el mismo periodo se
situó en 2.275 euros, 456 de los
cuales se destinaron a alimenta-
ción, bebidas y tabaco.

R.V.
REUS

La asociación Secot abrirá en
Reus su delegación para el Camp
de Tarragona y Terres de l’Ebre,
con la idea de prestar servicio
gratis de asesoramiento para los
empresarios noveles, emprende-
dores y microempresas que pre-
cisan una guía y no pueden pagar
los precios de una consultoría. La
característica principal de Secot
es que este servicio lo prestan
empresarios jubilados o prejubi-
lados de forma voluntaria. «Es
una satisfacción devolver a la so-
ciedad lo que la sociedad nos ha
permitido adquirir, experiencia, y
ofrecerla a los jóvenes que em-
piezan, afirmó Enric Puig, dele-
gado en Catalunya de esta aso-
ciación.

El «cabeza de puente» –en ex-
presión de Puig– que servirá para
montar la delegación de Reus se-
rá Aleix Vives, un ilustre prejubi-
lado de La Caixa que actualmen-
te es gerente de la sociedad
pública Promoimpuls y tutor de
Redessa. Precisamente en Re-

dessa será donde se ubicará la
delegación de Secot en un plazo
inmediato, para iniciar la bús-
queda de empresarios o ejecuti-
vos jubilados o prejubilados de la
zona que quieran participar en el
proyecto. «Cuando tengamos
sus curriculum, seleccionare-
mos según la experiencia pero
también según el comportamien-
to. Para ser un senior de Secot
tienes que estar interesado en
aplicar tu experiencia, no en ex-
plicarla, para poder ser útil a
quien tienes delante», afirmó
Puig.

La voluntad de Secot es que la
delegación de Reus tenga fun-
cionamiento autónomo tras un
tiempo de formación de sus inte-
grantes. Así, será la tercera ofici-
na de Secot en Catalunya, des-
pués de las de Barcelona y
Girona. En Sabadell y Granollers
también tienen servicio, pero de-
pende de la sede de Barcelona.
En la apertura de la delegación
de Reus han colaborado el Ayun-
tamiento, Redessa y la Cambra
de Comerç.

Empresarios veteranos ofrecen
asesoramiento gratis a novatos

El gasto medio por
persona entre octubre
y diciembre de 2005
fue de 2.275 euros


